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|dentificacion de [a empresa

En IC Innovations, nos especializamos en el desarrollo,
produccion, y comercializacion de tecnologias avanzadas
centradas en el bienestar y rendimiento de los deportistas.

Razon social: IC Innovations SpA

RUT: 77.389.186-9

Tipo de empresa: Sociedad por Acciones

Direccion: Vicufia Mackenna 4860, Centro de innovacion UC
Teléfono: +56 9 34068849

Correo: info@chaski.fit
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Somos IC
Innovations



Carta del CEO

Estimados Accionistas, Socios y Amigos de
IC Innovations SpA:

Me complace presentarles nuestro informe anual
correspondiente al afo fiscal que finalizo en 2022.
ES con inmensa satisfaccion y gratitud que
comparto nuestro progreso y el emocionante
viaje que hemos emprendido.

IC Innovations fue fundada con la vision de
transformar [as industrias de Healthtech vy
Sportstech aprovechando la innovacion, Ia
tecnologia v un equipo apasionado. Me complace
informarles que nuestra vision se  estd
convirtiendo en una realidad. En este informe,
encontraran una Vvision general completa de
nuestros logros v el impacto que hemos
comenzado a generar en nuestra industria.

Los logros detallados en este informe no hubieran
sido posibles sin el inquebrantable apoyo de
nuestros accionistas, socios y 1os incansables
esfuerzos de nuestro  equipo.  Estamos
inmensamente agradecidos por la confianza que
han depositado en nosotros.

Mirando hacia el futuro, continuaremos
desafiando los limites de lo posible en nuestra
industria y trabajando para democratizar el
monitoreo y evaluacion respiratoria avanzada.

Los invito a explorar este Informe Anual en detalle
para obtener una comprension mas profunda de
nuestro desempefio y nuestra vision de futuro.
Mantenemos nuestro compromiso con Ia
comunicacion abierta vy la transparencia, y damos
|a bienvenida a sus comentarios y preguntas.

Gracias por ser una parte integral de nuestro viaje.

Atentamente,
Vader Johnson
CEQ, IC Innovations




Mision

En ICl, nuestra  mision  es
democratizar el acceso a a
evaluacion respiratoria  avanzada
mediante tecnologias innovadoras,
haciendo que el cuidado de la salud
respiratoria  sea  accesible vy
manejable para todos, en cualquier
lugar

Vision

En ICl, aspiramos a liderar Ia
transformacion  ¢global en el
monitoreo de |a salud respiratoria,
haciendo que la tecnologia avanzada
Sea un estandar accesible vy
universal, eliminando barreras v
empoderando a individuos en todos
los niveles de salud y deporte




Historia de CHASK]

Chaski es el primer producto lanzado por IC
Innovations, marcando un hito
significativo en su trayectoria.

La empresa comenzo Su incursion en el
area medica, motivada por la necesidad
critica de monitoreo v evaluacion
respiratoria en diversas aplicaciones de
salud, como el monitoreo de la apnea del
suefio 0 el diagnostico del asma.

Sin embargo, a medida que el proyecto
evolucionaba, el equipo detecto una
oportunidad unica en el sector deportivo.
Similar a los pacientes medicos, los atletas
se enfrentaban a una escasez de recursos
adecuados para el monitoreo detallado de
la respiracion, un factor esencial para el
rendimiento deportivo 6ptimo.

Las soluciones existentes eran, en su
mayoria, costosas, técnicamente limitadas
y N0 estaban adaptadas a las condiciones
dinamicas del entrenamiento deportivo.

Motivados por esta brecha en el mercado,
se decidio pivotar CHASKi hacia el deporte,
aprovechando asi que tiene menores
barreras de entrada, especialmente en
términos de regulaciones vy Ia alta
disposicion de los atletas a adoptar nuevas
tecnologias.

Ademas, el mercado deportivo presentaba
un tamafo suficiente para sostener la
operacion de la empresa, permitiendo una
validacion y salida al mercado mas rapida
de la tecnologia en comparacion con Ias
aplicaciones clinicas.

Este enfoque estratégico permitio a Ia
empresa introducir CHASKi, un sistema que
democratiza el analisis respiratorio,
ofreciendo a los deportistas de todos los
niveles acceso a evaluaciones aerobicas
avanzadas, transformando asi el campo
del entrenamiento deportivo vy el
monitoreo del rendimiento.

Este cambio no solo amplio el mercado
potencial para CHASKi sino que también
reafirmo el compromiso de IC Innovations
con la innovacion vy el bienestar,
demostrando como una tecnologia,
inicialmente concebida para fines médicos,
podria adaptarse v expandirse para
empoderar a los atletas, transformando
radicalmente el enfoque del
entrenamiento deportivo vy el cuidado de
la salud en el deporte.



Rastreador de actividad Aplicacion para i0S y Android
Respiratoria portat“ Muestre métricas en tiempo real e informes

: L : - posteriores al entrenamiento
Biosensor unico, tan preciso como la clinica
deportiva

Analisis basado en la nube

Acceso a una evaluacion de la intensidad del
entrenamiento de nivel profesional
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2. Estructura de
la empresa



Estructura de Ia empresa

la estructura ordanizativa de IC
Innovations esta disefiada para fomentar
la innovacion vy la eficiencia operativa,
crucial para revolucionar el monitoreo
respiratorio en el ambito deportivo vy de Ia
salud.

En la cima de la estructura organizativa
esta el Directorio, compuesto por el CEQ, el
(SO v un tercer integrante el cual es un
emprendedor con  experiencia  en
biotecnologia

El Directorio es responsable de tomar
decisiones criticas que moldean el futuro
de la empresa, desde inversiones
estratégicas hasta la supervision de Ia
gestion general.

El CEO de IC Innovations dirige el equipo
ejecutivo y desempeiia un papel vital en la
empresa, gestionando 1as operaciones
diarias v asegurando la alineacion con las
estrategias establecidas por el Directorio.
Responsable de tomar decisiones criticas,
también mantiene la cultura empresarial y
representa a la empresa ante partes
interesadas externas. Su liderazgo asegura
una ejecucion coherente de la vision vy
mision de la empresa, conectando Ia
gobernanza interna con las metas globales

El CSO trabaja en estrecha colaboracion
con el CEQ v el directorio, centrandose en
el desarrollo vy la implementacion de
estrategias  innovadoras  para el
crecimiento v |a expansion. Ademas, el (SO
analiza constantemente el mercado vy la
competencia, identifica oportunidades vy
riesgos, y recomienda ajustes estrategicos.
Este rol es especialmente relevante en el
contexto de I3 adaptacion rapida y la
diferenciacion en el mercado tecnoldgicoy
deportivo.




Directorio

Miguel Sifri

Destacado empresario con 30+ afios de
experiencia en gerencia de empresas y
emprendimiento tecnologico. Se unio
formalmente como director de nuestra
spin-off el 2021

Vader Johnson, CEO

Emprendedor tecnologico con 10+ afios de
experiencia en crear spin-offs enfocadas en
dispositivos  medicos y  tecnologias
biomeédicas. Posee un MSc. en Innovacion y
Emprendimiento de la Universidad de
Nottingham v es Ingeniero Civil Eléctrico de
[a Universidad de Chile.

Daniel Hurtado, CSO

Cientifico e inventor destacado, reconocido
en 2018 como uno de los 10 cientificos sub-
40 mas influyentes a nivel mundial en el
campo de la ingenieria biomedica. Estudio
en el California Institute of Technology v es
profesor asociado en la escuela de
ingenieria PUC, liderando la 1+D y el equipo
de CHASKI durante 5 afios.



Organigrama

Vader Johnson, MSc Daniel Hurtado, PhD
Founder & CEO Founder & CSO
CL Engineering Society Awardee 40 under 40 by WEF
Medtech Entrepreneur Healthcare Innovator

Agustin Macaya, MSc Consuelo Soto, MSc Andres Mellado, MSC
VP Engineering Sports Specialist Business Analyst




Equipo de Desarrollo y apoyo.

Agustin Macaya
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Ingeniero Civil Eléctrico y Magister de
la Universidad Catolica de Chile.
Agustin lidera el desarrollo v
empaquetamiento  del  sistema
CHASKi, transicionando desde el
prototipo funcional hasta el sistema
comercial actual. Su mirada global del
sistema le permitira alcanzar los
objetivos técnicos del escalamiento
con un conocimiento profundo de los
desafios a superar.

Consuelo Soto

Kinesicloga de Ia Universidad de Chile y Magister
en Medicina del Deporte de Ia U. Mayor. Consuelo
lidera el desarrollo deportivo de CHASKI,
realizando las pruebas cardiorrespiratorias con
deportistas, levantando datos para validacion
cientifica v otorgando soporte al cliente para
deportistas y entrenadores usuarios de CHASK.
Su experiencia deportiva vy entendimiento
profundo del impacto de los datos de CHASKi al
rendimiento deportivo apoyan la creacion de
valor para el usuario final.

Andres Mellado

Ingeniero Comercial y Magister de la
Universidad de Chile. Ademas de su
formacion profesional como ingeniero
comercial, tiene mas de 6 afos de
experiencia como ciclista en ruta, por lo
que tiene una vision global de como
reacciona el mercado en torno a este
deporte, desde los entrenadores vy sus
planificaciones, y su relacion con
nuevos dispositivos tecnologicos que
llegan para revolucionar el mercado,
como CHASK.
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Modelo de ingresos

Actualmente, IC Innovations opera bajo un modelo de
negocio B2B, donde su principal producto, CHASKi, se vende
a entrenadores que utilizan el dispositivo para realizar
evaluaciones avanzadas a sus equipos, cobrando por estos
analisis detallados.

El dispositivo tiene un precio de USD 499, y la suscripcion,
con un costo base de USD 20, brinda acceso a caracteristicas
adicionales, como pruebas de esfuerzo avanzadas y reportes
personalizados. Ademas, Se ofrece una aplicacion movil y un
servicio en Ia nube, permitiendo a los wusuarios
entrenadores acceder a datos vy analisis en cualquier
momento v lugar.

En el mediano plazo, se espera que estos entrenadores
comiencen a vender el dispositivo CHASKi directamente a los
atletas interesados, proporcionando una expansion
organica en el mercado y aumentando |a base de usuarios
activos.

Sin embargo, la vision estratégica de la empresa no se
detiene ahi. IC Innovations planea una transicién gradual
hacia un modelo de negocio B2C en un periodo de 4 afios.
Esta evolucion permitira que la tecnologia de CHASKi sea
accesible directamente para los consumidores, ampliando
Su mercado y potencialmente su base de ingresos.

La transicion del modelo de negocio y la expansion de Ia
tecnologia subrayan la ambicion de IC Innovations de no
solo ser un pionero en el analisis respiratorio deportivo sino
también un innovador en [a salud y el bienestar general.
Este enfoque estratégico proyecta un futuro en el que Ia
tecnologia avanzada de CHASKi se integra en diversas
industrias, redefiniendo la forma en que los individuos
entienden y mejoran su salud respiratoria y rendimiento
fisico.




Modelo de Negocios

Flujo de ingresos

usb499 | + USD 20*

Una vez Recurrente

Una vez: Dispositivo CHASKi
incluye dispositivo + aplicacion

estandar
Precio: USD 499

Recurrente: Reporte Avanzado @

Analisis Avanzado y feedback
Precio: Promedio de 20 USD por prueba

Accesorios opcionales
(Correas, fundas)

Estrategia modelo
de negocios

Modelo de ingresos B2B actual
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Evaluacion [~
de condicion
INNOVATIONS | o s s s s s s e
USD 499

fisica
(unavez)

Entrenador
fisico

USD YYY
(por test)

Atleta

Corto plazo Mediano Plazo L
argo plazo
Ventas a Entrenadores y $ BeBL venta a atletas mediante los bel Venta directaa los

Equipos entrenadores EINELS
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Oportunidad de mercado (TAM)

USD 3 mil millones/Afio




Estrategia de comercializacion

La estrategia go-to-market de IC Innovations se despliega en
varias fases, adaptandose a los cambios del mercado vy Ias
oportunidades emergentes. En el 2023, Ia empresa se centrara
en fortalecer su presencia en el mercado B2B, estableciendo
relaciones solidas con entrenadores deportivos y profesionales
de la salud. CHASKi se posiciona no solo como un dispositivo de
monitoreo respiratorio, sino también como una herramienta
integral que afade valor a los servicios profesionales,
respaldado por una suscripcion que ofrece analisis detallados v
datos accesibles a través de una plataforma en la nube.

Para el afio 2024, IC Innovations planea expandir su alcance,
permitiendo que los entrenadores revendan CHASKi a atletas v
entusiastas del fitness. Esta estrategia no solo amplia la base
de usuarios sino que también fortalece la marca CHASKi en Ia
comunidad deportiva. La empresa también intensificara sus
esfuerzos de marketing, utilizando testimonios y casos de
estudio para resaltar los beneficios tunicos de CHASKi.

Mirando hacia el futuro, en el plazo de tres afos, |a vision se
amplia hacia el mercado B2C. IC Innovations prepara el terreno
para que CHASKi sea un producto de consumo masivo,
accesible directamente a los consumidores interesados en su
salud respiratoria y rendimiento deportivo. Esta fase implicara
una diversificacion de los canales de venta, incluyendo
comercio electrénico vy tiendas minoristas, y una campafa de
marketing mas amplia que resalte tanto la innovacion
tecnologica como la practicidad de uso de CHASKI.

En cada fase, IC Innovations se compromete a recopilar
feedback de los clientes y adaptar tanto el producto como su
estrategia de mercado, asegurando que CHASKi continue
satisfaciendo 1as necesidades cambiantes de atletas,
profesionales de la salud, v consumidores generales en el
ambito del bienestary el rendimiento deportivo.




Estrategia de
comercializacion

Meta: 100+ unidades
10,000+ Tests

EXPORTACIONES: EE.UU, COLOMBIA, MEXICO, ESPANA EXPORTACIONES: COLOMBIA, MEXICO, ESPANA EXPORTACIONES: COLOMBIA, MEXICO, ESPANA

Meta: 1.000+ unidades Meta: 10.000+ unidades
100,000+ Tests 1,000,000+ Tests
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Actividades 2022

En el ano 2022, IC Innovations alcanzd varios hitos
importantes en su desarrollo. En primer lugar, logro
asegurar una oficina en el centro de innovacion
ubicada en el primer piso, lo cual brinda una ubicacion
estratégica para su crecimiento. Asimismo, se
establecio un laboratorio para llevar a cabo Ias
pruebas de Startup Ciencia, que se ha estado
desarrollando a lo largo de todo el afio.

Ademas, IC Innovations obtuvo un financiamiento pre-
seed de 300 mil USD, lo cual brinda un respaldo
significativo para impulsar sus proyectos y expandir su
alcance. Ademas, se logro obtener la patente en
Estados Unidos y China, otorgando a la empresa
proteccion legal y una solida base para su propiedad
intelectual en dos mercados clave.

Estos logros demuestran el progreso y el exito
continuo de IC Innovations en el afio 2022
posicionandola  favorablemente  para  seguir
avanzando en su objetivo de ser lider en innovacion y
tecnologia.




Nueva oficina

Se instalo la primera oficina de la empresa, en donde se desarrollaran
actividades tanto comerciales como tecnoldgicas.

Esta esta ubicada en el primer piso del centro de innovacion de Ia
Pontificia Universidad Catolica de Chile.



Laboratorio de Ciclismo

Se implemento el primer laboratorio de ciclismo de la compaiiia, el que permite recolectar
informacion fisiologica de voluntarios para nuestros desarrollos, ademas de realizar
demostraciones comerciales a potenciales clientes.
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Durante el ano se desarrollo Startup Ciencia 2021
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Se desarollo Startup Ciencia, cuyo principal objetivo fue desarrollar algoritmos para su aplicacion en
disciplina de ciclismo



Durante el ano se desarrollo Startup Ciencia 2021
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Ronda de inversion pre-seed

Se concretd exitosamente una ronda de inversion pre-seed por parte de una sociedad de
inversiones. Dicho hito de financiamiento fue reportado por medios especializados nacionales e
internacionales (2022, Startups Latam) (2022, Adprensa).

See translation See translation

VC INSIGHTS

ech SportsColab Daniel Hurtado Vader Johnson Resumen de las startups latinas que levantaron capital
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Seed Round

- I A Funding Raised startups
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= 1amgm VC Insights abril: las startups de Latam que protagonizaron levantamientos de
= — capital



UC sumo dos nuevas spin off a su portafolio

Se firmo licenciamiento de £ L0 0 anies 0%

|

Se trata de IC Innovation, que

creé un dispasitivo respiratorio,

propiedad intelectual del sensor gl

Tras negociaciones entre [0S socios de ICl,
representantes de la fundacion Copec UC (FCUC) v
Universidad Catdlica de Chile (PUC), se acordd un texto
definitivo de licencia que fue aprobado por todas las
partes. En ese momento el texto se encontraba en
preparacion del tramite legal requerido para ser
firmado por las partes. Dicho tramite fue finalizado el
02 de Junio del 2022 y hecho publico el dia 16 del
mismo, en el sitio web de la FCUC, como Se observa en
la siguiente figura.

El proyecto apoyado por Fundacion Copec-UC consiste en un sistema
wearable de evaluacion respiratoria para deportistas, que espera ser lanzado
al mercado durante el afio 2023,




info@chaskifit
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Learn more at:
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2023. IC Innovations

+1(857) 829-9439
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